
Sıra No Paydaş Adı İç Dış
Temel 

Paydaş

Stratejik 

Paydaş
Paydaş Sebebi Paydaş Beklentisi Etki Önem

001 Tedarikçiler x x x Mal / hizmet alımı

Satın alınan mal / hizmetin 

planlanan sürede teslimi, kalitesi 

ve fiyatı ile beklentiyi karşılaması

güçlü önemli

002 Tüzel / Gerçek Kişiler x x x Ürün / Hizmet Satışı

Müdürlüğe bağlı birimlerce üretilip 

satışa sunulan ürün ya da  

hizmetlerin satın alma süreçlerinin 

takip edilmesi,  yasal 

düzenlemelere uyum sağlanması, 

sipariş faturlandırma, 

belgelendirme, teslim vb. 

süreçlerin sorunsuz ve 

koordinasyon sağlanarak 

yürütülmesi

güçlü önemli

003 Maliye Bakanlığı x x
ilgili mevzuatlar gereğince 

faaliyetlerin sürdürülebilirliği

muhasebe hizmeti ve otomasyon 

sistemi kullanımıyla faaliyetlerin 

gerçekleştirilmesi

güçlü önemli

004 Sayıştay x x
İlgili mevzuatlar gereğince mali 

denetimin sağlanması

işlem süreçlerinin mevzuat 

doğrultusunda etkin, verimli ve 

ekonomik olarak 

gerçekleştirilmesi

güçlü önemli

005 Kamu İhale Kurumu x x

Mal / hizmet alımı gibi 

faaliyetlerin tabi olduğu ihale 

mevzuatı

İhale süreçlerinin ilgili mevzuata 

uygun sürdürülmesi
güçlü önemli

006
Ödeme Kuruluşları 

(Bankalar vs.)
x x x

Ödeme ve tahsilat işlemlerinin 

aracısı  ve değerlendiricisi olma

Nakit yönetim ve ödeme 

süreçlerinin etkin ve verimli 

şekilde yürütülmesi

güçlü önemli

MALATYA TURGUT ÖZAL ÜNİVERSİTESİ DÖNER SERMAYE İŞLETME MÜDÜRLÜĞÜ                                                                                                                              

PAYDAŞ ANALİZİ VE PAYDAŞ BEKLENTİSİ FORMU

Gözden Geçirme Tarihi: 



007 Akademik Birimler x x

Gerçekleştirilen faaliyetlerden 

gelir elde etmek, mal / hizmet 

alımı, ve satış işlemleri, öğretim 

elemanı katkı paylarının 

ödenmesi

Mal / hizmet alımı ve satışı ile 

katkı payı ödemelerine ilişkin 

süreçlerinin sorunsuz işlemesi

güçlü önemli

008 İdari Birimler x x Mal / hizmet alımı

Mal / hizmet alımı ve satışına 

ilişkin süreçlerinin sorunsuz 

işlemesi

güçlü önemli


